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Dein Reseller-Club

KOMon-Insights 
Steffen Ebner, CSO der KOMSA AG, erklärt die 
Vorteile des KOMon Reseller-Clubs und spricht 
über die Hintergründe. Erfahre, wie KOMSA Dich 
in einem dynamischen Marktumfeld maximal 
unterstützt.

Video abspielen

komsa.link/komon-insights
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Wachstum bedeutet heute mehr als 
nur neue Produkte zu verkaufen – es 
heißt, Geschäftsmodelle weiterzu-
entwickeln, Chancen zu erkennen 
und Trends aktiv zu gestalten. Genau 
dafür möchten wir Dir mit dieser 
Ausgabe der BusinessNews Impulse 
geben. 

Unternehmen stehen aktuell 
vor großen Herausforderungen. 
Digitalisierung, Künstliche Intelligenz 
und der Umstieg von klassischen 
Telefonanlagen in die Cloud ver-
ändern die Erwartungen an 
Kommunikation und IT rasant. 
Standardlösungen reichen längst 
nicht mehr – gefragt sind indivi-
duelle Konzepte, Netzvermarktung, 
Software as a Service und mobile 
Arbeitsmodelle intelligent verbinden. 

Als Value-Add Distributor be-
gleiten wir Dich auf diesem 
Weg. Gemeinsam mit unseren 

strategischen Technologiepartnern 
bieten wir nicht nur ein starkes 
Portfolio, sondern unterstützen Dich 
auch dabei, Dein Geschäftsmodell 
auf Wachstum auszurichten – sei 
es durch Analysegespräche, pra-
xisnahe Services oder Lösungen, 
die zu Deinem Geschäft passen. 
So entstehen neue Potenziale für 
Neukundengewinnung, wieder-
kehrende Umsätze und langfristige 
Kundenbindung. 

Blättere weiter, lass Dich inspi-
rieren und entdecke, wie Du mit 
Netzlösungen, SaaS-Angeboten 
und Mobile Working Dein Geschäft 
ausbauen kannst. Jetzt ist ein guter 
Moment, um gemeinsam mit KOMSA 
neue Wege zu gehen. 

Herzliche Grüße 
Deine KOMSA Crew 

Produktvertrieb  
Alcatel Lucent Enterprise

+49 3722 713-6022 | alcatel@komsa.com
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Vodafone Business
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Die Digitalisierung kennt keinen Stillstand – und sie verändert Geschäftsmodelle in rasantem Tempo. Laut BITKOM werden 
allein in Deutschland bis 2027 jährlich über 20 % mehr in Software-as-a-Service (SaaS) investiert. Parallel zeigen Studien 
von VATM und IDC: Über zwei Millionen Geschäftskundenanschlüsse sind noch unerschlossen, und mehr als 60 % der mit-
telständischen Unternehmen planen in den nächsten drei Jahren ihre IT- und Kommunikationsinfrastruktur in die Cloud 
zu verlagern. 

KOMSA – Partner für beide Welten 

Der Wandel von klassischen PBX-Systemen zu Cloud-basierten SaaS-Modellen muss nicht bedeuten, das be-
währte Geschäft aufzugeben. KOMSA begleitet Reseller sowohl im traditionellen Geschäft als auch beim Aufbau  
neuer Geschäftsfelder – mit einem umfassenden ITK-Portfolio, technischem Support durch das Technical Assistance 
Center, Schulungen in der KOMSA Akademie und punktgenauer Logistik. 

Ob PBX-Ablösung, SaaS-Integration oder Cloud-Security: Mit KOMSA erhalten Reseller einen Value-Add-Partner, 
der Markttrends erkennt, Chancen nutzbar macht und sie im Tagesgeschäft entlastet – damit sie wachsen können. 

Für Reseller und Systemhäuser ist das eine historische Chance. Wer heute die richtigen Weichen stellt, kann nicht nur 
am Wandel teilnehmen, sondern ihn aktiv mitgestalten.    

Warum jetzt? 
	� Hersteller und Carrier suchen Partner mit lokaler 

Marktkenntnis und direktem Kundenzugang. 
	� Branchenerfahrung und gewachsene 

Vertriebsstrukturen machen Reseller zu wertvollen 
Multiplikatoren. 

	� Der Bedarf an individueller Beratung steigt – 
Standardlösungen reichen nicht mehr. 

	� Kunden erwarten integrierte Angebote: von 
Konnektivität über IT-Services bis hin zu branchenspezi-
fischen Anwendungen. 

Wachstumsfelder im Fokus 
	� GK-Netzvermarktung – Nutzung unerschlossener 

Geschäftskundenanschlüsse, White-Label-Modelle, 
Bündelprodukte mit IT-Services. 

	� SaaS-Lösungen – von branchenspezifischen Paketen 
bis zu wiederkehrenden Einnahmen über Lizenz- und 
Wartungsmodelle. 

	� Security & Cloud-Migration – Beratung, 
Implementierung und Betrieb, kombiniert mit 
Telekommunikationsdiensten wie SIP, VPN oder SD-WAN. 

Wachstumsmärkte im B2B 
Jetzt ist die Zeit für Reseller...

komsa.com/cloud-services/

Mehr Informationen 

Neue Umsatzquellen: 

Die digitale Transformation ist kein ferner Zukunfts-
trend, sondern ein akutes Marktgeschehen. Wer heute 
in Wachstumsfelder investiert und auf starke Partner 
setzt, sichert sich nicht nur neue Umsatzquellen, son-
dern auch langfristige Kundenbindungen. Jetzt ist die 
Zeit für Reseller & Systemhäuser.  
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Der Modern Workplace eröffnet enorme Chancen – doch die Transformation erfordert nicht nur Technologie, 
sondern auch Know-how, Strategie und einen starken Partner an der Seite. Als Value-Add Distributor  
unterstützen wir Dich dabei, den Wandel für Deine Kunden erfolgreich zu gestalten!

 
...mit unseren Value-Add Services für Dein Business

Breite Produktpalette
Du brauchst Zugriff auf führende Hersteller und 
innovative Technologien? Wir bieten Dir ein um-
fassendes Sortiment im ITK-Bereich, damit Du 
passgenaue Lösungen bereitstellen kannst.

Unser Leistungsspektrum umfasst: 

Pre-Sales Services
Ob Teststellungen, Ausschreibungen oder indivi-
duelle Lösungskonzepte – wir unterstützen Dich 
dabei, Deine Kunden frühzeitig zu überzeugen 
und langfristig zu binden. 

Technischer Support
Von der Beratung bis zum Rollout: Wir stehen 
Dir mit technologischem Know-how zur Seite, 
damit Du Deinen Kunden eine reibungslose 
Implementierung und erstklassige Unterstützung 
bieten kannst. 

Training & Schulungen
Der Modern Workplace entwickelt sich stetig wei-
ter. Mit unseren Schulungen bleibst Du immer 
einen Schritt voraus und sicherst Dir wertvolles 
Know-how für Dein Business. 

Netzvermarktung
Wir sind zuverlässiger und starker Partner für alle 
Netzbetreiber und unterstützen aktiv bei einer er-
folgreichen Vermarktung.

Digitale Zusammenarbeit
Unsere Schnittstellenanbindungen helfen Dir, 
Deine internen Abläufe zu optimieren und die 
Zusammenarbeit mit Herstellern und Kunden 
nahtlos zu gestalten. 

Logistikservices
Ob direkt an Dich oder in Deinem Namen an den 
Endkunden – wir liefern zuverlässig und sorgen 
für eine optimale Customer Experience. 

Marketingservices  
Von kreativen Abverkaufsaktionen bis zur zielge-
richteten Akquise – wir bringen Deine Botschaft 
auf den Punkt und Deine Kunden ins Boot.

Kundenbetreuung  
Persönlich, engagiert und immer an Deiner Seite 
– wir kümmern uns um Deine Anliegen. 

Du bist begeistert von KOMSA?  
Dann zeig es uns! 
Lass uns wissen, wie wir Dir geholfen haben! Deine Google-
Bewertung macht nicht nur unser Team stolz, sondern hilft auch 
anderen, die richtige Entscheidung zu treffen.  

Jetzt Feedback geben!

https://g.page/r/CYYs4A4qUYgzEBM/review
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Der strategische Baustein für eine nachhaltige Digitalisierung

Software-Anwendungen in der Cloud zu nutzen, ist ein wesentlicher Bestandteil der digitalen Transformation. Die 
Bereitstellung von Anwendungen über das Internet wird als „Software as a Service“ (SaaS) bezeichnet. SaaS ermög-
licht es Unternehmen, neue Tools flexibel einzuführen.

Die Vorteile
Für Unternehmen bietet Software as a Service viele 
Vorteile: 

	� Sofort einsatzbereit, Zugriff von überall mit 
Internetzugang 

	� Flexible Erweiterung um Nutzer, Speicherplatz oder 
Funktionen

	� Immer aktuell und sicher durch automatische Updates 
des Anbieters

Die Herausforderungen

Die Herausforderung liegt oft darin, SaaS-Lösungen 
in vorhandene IT-Systeme zu integrieren und be-
stehende Prozesse optimal zu verknüpfen. Eine weite-
re Herausforderung ist die Abhängigkeit vom Anbieter. Er 
muss Verfügbarkeit, Stabilität sowie Datensicherheit ge-
währen und für die Einhaltung rechtlicher Anforderungen 
sorgen. 

So können Reseller von Software as a Service profitieren

Viele Unternehmen holen sich für die digitale 
Transformation externe Expertise, weil intern Ressourcen 
oder Know-how fehlen. Genau hier kommst Du ins Spiel: 
Als Reseller, IT-Integrator oder Berater kannst Du Deinen 
Geschäftskunden maßgeschneiderte Branchenlösungen 
in klaren Paketen anbieten.

Wandern Anwendungen und Daten in die Cloud, ist es nö-
tig, dass die Netzinfrastruktur stabil und sicher ist. Auch 
bei diesen Themen ist der Beratungsbedarf groß – ge-
rade bei kleineren und mittelständischen Unternehmen. 
Hier kannst Du Dein Telekommunikations-Know-how mit 
Cloud-Services verbinden und Deine Geschäftskunden 
entsprechend ausstatten. Benötigen Sie beispielswei-
se Voice-over-IP-Anlagen oder eine Ausrüstung für 
Videokonferenzen?

Dein Vorteil mit KOMSA als 
Value-Add Distributor  

Als Dein Value-Add-Distributor bieten wir mehr 
als nur Produkte. Mit bewährten Best Practices, in-
dividueller Beratung und technischem Support 
unterstützen wir Dich dabei, Deine Kunden op-
timal auszustatten. Das KOMSA Software as a 
Service Modell liefert Handelspartnern die Lizenz in 
Verbindung mit Professional Service individuell nach 
Unterstützungsbedarf.
Setze auf unser Know-how und unser starkes Portfolio – 
gemeinsam gestalten wir die Digitalisierungsstrategie 
Deiner Kunden!

komsa.com/software-as-a-service/ 

Jetzt Beratungstermin 
vereinbaren 

Wachstumsmarkt 
Software as a Service



Jetzt Kontakt aufnehmen!

Gern beraten wir Dich, wie Du mit uns den sanften 
Umstieg in die ALE Cloud schaffst und optimal von den 
Cloud-Lösungen profitierst.
@	 alcatel@komsa.com
	 +49 3722 713 6022

Du hast bereits eine TK-Anlage im Einsatz und möchtest sie einfach und sicher in die Cloud überführen? Dann ist 
Rainbowvon Alcatel-Lucent Enterprise genau die richtige Lösung für Dich. Mit der Rainbow CTI Bridge verbindest 
Du Deine bestehenden Systeme – wie Cisco, Mitel/Unify oder Avaya – sicher und DSGVO-konform mit der ALE 
Cloud-Plattform. 

Ein Umstieg  
mit Strategie: 

Rainbow ermöglicht eine hybride 
Bereitstellung auf Basis Deiner vor-
handenen OnPrem-Systeme. Du pro-
fitierst sofort von modernen UCaaS-
Funktionen wie Messaging, Video, File 
Sharing und Integrationen in Deine 
bestehende Telefonie sowie gängige 
CRM-Systeme. 

Sicherheit Made 
in Europe: 
	� Verschlüsselung bei Übertragung 

& Speicherung 
	� DSGVO-konform & ISO 

27001-zertifiziert 
	� Betrieb in europäischen 

Rechenzentren – kein Cloud Act 
	� AV-Vertrag unkompliziert 

abschließbar 

Weitere Vorteile  
im Überblick: 
	� Investitionsschutz durch 

Weiterverwendung bestehender 
Systeme 

	� Schnelle, flexible Skalierung – ideal 
für hybride Arbeitswelten 

	� Updates, Support und Schulungen 
durch den Rainbow 
Onboarding-Service 

	� Keine Herstellerabhängigkeit 
– geringeres Risiko 

Sanfter Einstieg in die Cloud mit Rainbow™  
von Alcatel-Lucent Enterprise   
Deine bewährte TK-Anlage bleibt erhalten – sichere, DSGVO-konforme 
Cloud-Integration ohne Systemwechsel. 

Mehr Infos zu Rainbow

komsa.com/herstellerwelt/alcatel-lucent-enterprise/rainbow/
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Ab in die Cloud 

Mit Rainbow gelingt Dir der Einstieg in die Cloud  
ohne Systemaustausch, ohne Schulungsaufwand und 
ohne Sicherheitsbedenken. Ideal für Unternehmen, 
die heute schon an morgen denken – und ihre 
Kommunikationslösung smart weiterentwickeln 
wollen.
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Zwei Giganten bringen zusammen, was zusammenge-
hört: die starke Kommunikationsinfrastruktur von Mitel und 
die flexible Zoom Workplace Plattform – inklusive Zoom AI 
Companion. 

Mit dieser Lösung vereinst Du das Beste aus zwei Welten: 
die Zuverlässigkeit und Sicherheit von On-Premises-
Kommunikation mit der Flexibilität und Innovationskraft 
moderner Cloud-Services. Das Ergebnis ist eine hybride 
Plattform, die alle Anforderungen heutiger Unternehmen 
erfüllt – von hochsensiblen Voice-Anwendungen bis hin zu 
smarter, KI-gestützter Collaboration. 

Für Dich als Reseller eröffnet diese einzigartige Kombination 
neue Chancen im Markt: Biete Deinen Kunden eine mo-
derne Collaboration-Lösung, die ihre bestehenden Mitel-
Investitionen schützt, erweitert und auf das nächste Level 
hebt. So positionierst Du Dich als innovativer Partner und 
machst Dein Portfolio maximal attraktiv – sowohl für treue 
Bestandskunden als auch für spannende Neukunden. 

Anstatt zwischen mehreren Systemen zu jonglieren, bietest 
Du also eine einheitliche Plattform für Sprache, Video, Chat 
und Collaboration. Deine Kunden genießen eine durch-
gängige Nutzererfahrung, und Du profitierst von weniger 
Support-Aufwand und einfacherem Projektgeschäft. 

Schon gewusst?

Schon bald starten in Hartmannsdorf die ersten deutsch-
sprachige Trainings für Zoom. Freu Dich auf neue pra-
xisnahe Formate und entdecke schon heute spannende 
Schulungen rund um Mitel.

Hybrid kann jetzt alles. 
Die vielfältigste UCC-Lösung – exklusiv bei KOMSA

KI trifft UCC

Exklusiv
bei

KOMSA

Deine Mehrwerte: 
	� Bestehende Mitel-Lösungen clever mit Zoom 

Workplace ergänzen 
	� Moderne KI-Features ohne Zusatzkosten nutzen 
	� IT-Aufwand und Komplexität spürbar reduzieren 
	� Sicherheit, Kontrolle und Zuverlässigkeit auf 

Enterprise-Niveau 
	� Neue Umsatzpotenziale durch eine exklusive 

Lösung erschließen 

So machst Du hybrides Arbeiten für Deine Kunden 
einfacher, effizienter und zukunftssicher – und hebst 
Dich als Reseller mit einer Lösung ab, die wir als ein-
ziger Distributor auf dem deutschen Markt exklusiv 
vertreiben. 

komsa.csod.com

Aktuelle Termine
 findest Du hier: 
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Gründe, warum gerade das Breitband-Segment 
viel Potenzial bietet:

	� Bei vielen Unternehmen basiert die Infrastruktur auf 
alten Technologien. Mit Schnelligkeit kann hier wesent-
lich optimiert werden.

	� Der Markt wächst weiter. Die Umstellung von kupferba-
sierten Anschlüssen auf Glasfaser ist in vollem Gang. 

	� Der Markt für Glasfaser-Anschlüsse ist noch jung, das 
Potenzial für Neukundengeschäft in jeder Region groß. 

Die Netzvermarktung öffnet die Tür für zusätzliche Services 
wie Cloud-Anwendungen und Sicherheitslösungen. Für 
Reseller und Systemhäuser bedeutet das die Chance auf 
Nebenumsätze. So können rückläufige Hardware-Umsätze 
kompensiert werden.

Chancen für Reseller:

	� Lokale Netzvermarktung im Auftrag großer Carrier 
	� White-Label-Modelle für Systemhäuser 
	� Bündelprodukte mit IT-Services und Infrastruktur 

Du punktest mit maßgeschneiderten Lösungen für 
Geschäftskunden, zum Beispiel mit Glasfaseranbindung 
für mehrere Standorte, 5G-Campus-Netze und MPLS-
Vernetzung (Multiprotocol Label Switching). Spiele Deine 
Vorteile aus: Du kennst Deinen regionalen Markt, die 
Unternehmen und ihre Bedürfnisse. Persönliche Beratung 
und Vor-Ort-Service sind gefragter denn je. 

KOMSA unterstützt Dich im kompletten Prozess. Mit 30 
Jahren Erfahrung stehen Dir unsere Netzvermarktungs-
Teams jederzeit beratend zur Seite.

Dein Vorteil mit KOMSA als 
Value-Add Distributor   

KOMSA bietet bei der Netzvermarktung umfassenden 
Support: von der Tarifauswahl über Projektbegleitung, 
Vertriebs- und Marketingunterstützung, Netze-Hotline 
bis hin zu individuellen Zahlungszielen und einer zu-
verlässigen Provisionsabrechnung. 
 
KOMSA liefert Dir die Hardware für stabile Verbindungen 
und als starker Partner deutscher Netzbetreiber gleich 
das passende Netz mit dazu. Denn: Je vernetzter wir 
arbeiten, umso wichtiger sind robuste und schnelle 
Verbindungen. .

komsa.com/netzvermarktung/gk-vermarktung/

Jetzt Beratungstermin 
vereinbaren

Unternehmen benötigen zukunftsfähige Netzlösungen. Die Nachfrage ist da: Laut dem Branchenverband VATM sind 
über zwei Millionen Geschäftskunden-Anschlüsse noch unerschlossen. Schnelle Internetanschlüsse, gut vernetzte 
Firmenstandorte und zuverlässige Mobilfunkdienste machen die Arbeitsprozesse effizienter und sind ein entscheiden-
der Wettbewerbsfaktor. 

  
Mit ganzheitlichen Kommunikationslösungen punkten 

Netzvermarktung 
für Geschäftskunden



Standortvernetzung
Vernetze Mitarbeitende und

Standorte. Mit einer Plattform für alle 
Sprach-, Daten- und UCC-

Anwendungen.

Cloud & Hosting
Digitalisiere Deine Prozesse.  

Mit flexiblen Cloud &  
Hosting-Lösungen.

Cyber-Sicherheit
Schütze Dein Unternehmensnetzwerk 

vor unautorisierten Zugriffen.  
Mit unseren Cyber-Sicherheits- 

lösungen.

5G-Anwendungen
Entdecke neue Business-Möglichkei-
ten. Mit einem noch schnelleren und 

intelligenteren Mobilfunknetz.

Internet of Things
Vernetze mit IoT Maschinen,  

Geräte und Gegenstände miteinander. 
Oder konfiguriere Dein IoT-Projekt 

online.

Cloud-Telefonanlagen
Kommuniziere effizient und sei überall 

erreichbar. Mit einer cloudbasierten 
Kommunikationslösung für Dein 

Unternehmen

Beyond Connectivity
Die Vodafone Lösungen  für vernetzte  
Geschäftsprozesse von morgen

Manja Börner
Produkt Spezialist
@ manja.boerner@komsa.com 
 +49 3722 713-382

Daniela Eulitz
Produkt Spezialist 
@ daniela.eulitz@komsa.com 
 +49 3722 713-822

 Du möchtest dabei sein? 
Melde Dich gern bei: 

2025_08_A4_Anzeige_vf-Beyond-Connectivity.indd   12025_08_A4_Anzeige_vf-Beyond-Connectivity.indd   1 19.09.2025   13:36:4819.09.2025   13:36:48

Dein Business –          unsere Tarife!

Hier im Shop beraten lassen!

Business
Tarife

Individuelle Lösungen
für clevere  
Unternehmer*innen.

im besten

Telekom 
Netz 

im

 Netz der 
Telekom

#BESTER#BESTER#BESTER
Mobilfunk

für Deine
Businesskunden!

Hol’ Dir das  

GK-Starterpaket 

für Deinen 

POS

Telefonie- und SMS-Flatrate 
in alle dt. Netze

Flat in die EU, Schweiz und UK

5G INKLUSIVE 
Internet Flat mit LTE Max/5G

Security OnNet Basic1

INKLUSIVE: 
+ 2 × MultiSIM 
+ WLAN Call 
+ HotSpot Flat 
+ Welcome Pass: 
 1 GB/48 h worldwide

nur 58,78 €2
 netto mtl.

Business Mobil L

OHNE LIMIT

1) Die Option Security OnNet Basic ist ein Dienst aus dem Mobilfunknetz der Telekom Deutschland. Dieser ermöglicht die 
automatisierte Sperre von Webseiten, die als risikobehaftet identifiziert wurden. Die Gefahr, dass eine solche Webseite 
trotz aktivierter Security OnNet Basic Option erreicht werden kann, ist nicht ausgeschlossen. Der monatliche Grundpreis 
beträgt 0,00 €. Security OnNet Basic ist täglich kündbar. Die Option ist in allen Business Mobil XS–XL und Business Card 
XS–XL Tarifen ab dem 27.01.2025 vorbelegt. Sie kann nicht zusammen mit Mobile IP VPN & feste IPv6 Adresse, 5G SA 
Option, cPBX und Teams Mobile genutzt werden. Voraussetzung für die Nutzung von Security OnNet in Deutschland ist ein 
IPv6 fähiges End gerät. 2) Monatlicher Grundpreis 58,78 € netto/69,95 € brutto (ohne Smartphone), 67,18 € netto/79,95 €  
brutto (mit Smartphone) und 75,59 € netto/89,95 € brutto (mit Top-Smartphone). Bereitstellungspreis 25,17 € netto/29,95 €  
brutto. Mindestlaufzeit 24 Monate. Im monatlichen Grundpreis sind eine Telefon- und eine SMS-Flatrate in alle dt. Netze 
(ausgenommen Service- und Sonderrufnummern) sowie eine Daten Flat mit unbegrenztem Datenvolumen in Deutschland 
enthalten. Die HotSpot Flatrate gilt für die Nutzung an inländischen HotSpots der Telekom Deutschland GmbH. Im Tarif ist 
eine Flatrate für Gespräche aus Deutschland ins EU-Ausland inkl. Schweiz und Großbritannien enthalten. Zudem beinhaltet 
der Tarif Roaming mit bis zu 91 GB pro Monat in der EU inkl. Schweiz und Großbritannien mit der Option Basic-Roaming. In 
der EU ist Roaming für vorübergehende Reisen mit angemessener Nutzung (1.000 Minuten und 1.000 SMS pro Monat sowie 
bis zu 91 GB pro Monat enthalten). In der Schweiz und Großbritannien darf die Nutzung eine angemessene Nutzung nicht 
überschreiten. Im Tarif ist ein Welcome Pass pro Monat inklusive. Der Welcome Pass enthält 1 GB Datenvolumen in Länder-
gruppe 2 und 3 (Basic Roaming) und gilt für 48 Stunden ab Buchung. Diese umfassen 148 Länder und Regionen. Mehr Infos 
unter www.telekom.de/roaming. Zwei MultiSIM können kostenlos zugebucht werden. Security OnNet Basic für mtl. 0,00 € ist 
optional vorbelegt und täglich kündbar.  —  Ein Angebot von: Telekom Deutschland GmbH, Landgrabenweg 149, 53227 Bonn.

U N B E G R E N Z T
T E L E F O N I E R E N
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Hier im Shop  
beraten lassen:

Wir sind für Dich da!

Beratung 

Vertragsverlängerung

Gerätetausch

Zusatzleistungen 

Individuelle Konditionen 
für Geschäftskunden

Gerade Musterstraße 35 a 
12345 Musterhausen

www.aetka-haendler.de

aetka
FACHHÄNDLER

Beispiel - Logo

Macher!Für alle Macher!
Egal wie Dein Business aussieht –

wir haben den passenden Tarif. 
im besten

Telekom 

Netz 

Ich berate Dich gern:

Michel Winkler 
Produktspezialist  
@ michel.winkler@komsa.com 
 +49 3722 713-4021
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Standortvernetzung
Vernetze Mitarbeitende und

Standorte. Mit einer Plattform für alle 
Sprach-, Daten- und UCC-

Anwendungen.

Cloud & Hosting
Digitalisiere Deine Prozesse.  

Mit flexiblen Cloud &  
Hosting-Lösungen.

Cyber-Sicherheit
Schütze Dein Unternehmensnetzwerk 

vor unautorisierten Zugriffen.  
Mit unseren Cyber-Sicherheits- 

lösungen.

5G-Anwendungen
Entdecke neue Business-Möglichkei-
ten. Mit einem noch schnelleren und 

intelligenteren Mobilfunknetz.

Internet of Things
Vernetze mit IoT Maschinen,  

Geräte und Gegenstände miteinander. 
Oder konfiguriere Dein IoT-Projekt 

online.

Cloud-Telefonanlagen
Kommuniziere effizient und sei überall 

erreichbar. Mit einer cloudbasierten 
Kommunikationslösung für Dein 

Unternehmen

Beyond Connectivity
Die Vodafone Lösungen  für vernetzte  
Geschäftsprozesse von morgen

Manja Börner
Produkt Spezialist
@ manja.boerner@komsa.com 
 +49 3722 713-382

Daniela Eulitz
Produkt Spezialist 
@ daniela.eulitz@komsa.com 
 +49 3722 713-822

 Du möchtest dabei sein? 
Melde Dich gern bei: 
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Anzeige
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Anzeige

π Business Webguard
Rundum geschützt im π Mobilfunknetz

Deine Vorteile:
•	 Innovativer Schutz
•	 Kostenloser Schutz
•	 Kinderleichte Nutzung
•	 Volle Kontrolle & maximale Transparenz

Deine Vorteile:
•	 Erhöhte Sicherheit
•	 Zentrale Verwaltung
•	 Keine Software-Installation
•	 Hohe Kosteneffizienz
•	 Geschlossene Nutzergruppe

π Business Secure Hub
Sicher mit dem Firmennetzwerk verbunden

Im Netz rundum sicher 
und geschützt

Manja Börner 
@ manja.boerner@komsa.com 
 +49 3722 713-382

Wir beraten Dich gern:

Daniela Eulitz 
@ daniela.eulitz@komsa.com 
 +49 3722 713-822
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Konnektivität, Effizienz und Sicherheit ohne Kompromisse    

Die Arbeitswelt ist längst mobil geworden. Laut dem ifo-Institut lag im Februar 2025 der Anteil der Beschäftigten, die zu-
mindest zeitweise von zu Hause arbeiten, bei 24,5 Prozent. Im August 2024 waren es noch 23,4 Prozent. Der Wert bleibt 
also stabil hoch. 

Das bedeutet, mobile Working wird für Reseller auch künftig 
ein Wachstumsfeld sein, weil die Vorteile einfach überzeu-
gen. Mithilfe von modernen Business-Smartphones, Cloud-
Diensten und Unified-Communications & Collaboration-
Lösungen (UCC) arbeiten Teams flexibel und ortsun-
abhängig zusammen. Viele Umfragen zeigen, dass 
Mitarbeiter zufriedener sind, wenn sie ihre Arbeitszeiten 
individuell gestalten können. Doch dafür brauchen sie 
neben der Software auch die entsprechende Hardware wie 
Smartphones und Tablets. 

Innovative Smartphones haben inzwischen viele Aufgaben 
übernommen, für die früher ein Arbeitsplatzrechner nö-
tig war: Sie sind unter anderem Tools für den Zugriff auf 
Business-Anwendungen, für Online-Meetings und – aus-
gestattet mit AI-Power – smarte persönliche Assistenten. 
So unterstützen sie Mitarbeiter dabei, im Arbeitsalltag pro-
duktiver zu sein. 

Modern Workplace für die nahtlose Zusammenarbeit 

Damit Mitarbeiter im Homeoffice, im Büro oder unter-
wegs Hand in Hand zusammenarbeiten können, brauchen 
Unternehmen Modern-Workplace-Lösungen. Sie ermög-
lichen, dass Arbeitsteams Dokumente gemeinsam be-
arbeiten, Daten über die Cloud teilen, auf verschiedensten 
Wegen kommunizieren und Termine koordinieren können. 

Sensible Daten schützen, Netze robust gestalten 

Diese Flexibilität des ortsunabhängigen Arbeitens setzt 
sichere und stabile Verbindungen voraus. Sensible 
Unternehmensdaten müssen gut geschützt, Netze robust 
und ausfallsicher gestaltet werden. Neue Lösungen wer-
den mit bereits bestehenden verbunden. Eine nahtlose 
Integration der Systeme sorgt dafür, dass Unternehmen 
effizient mit ihren Kunden kommunizieren können. 
Die technische Infrastruktur wird so gestaltet, dass sie den 
spezifischen Anforderungen des Unternehmens gerecht 
wird. Unternehmen suchen dafür kompetente Beratung 
und die richtige Ausstattung für Hardware, Cloud-Telefonie, 
Unified-Communications-Lösungen, Netzwerktechnik und 
IT-Sicherheit. Für Reseller und Systemhäuser eröffnen sich 
damit große Potenziale, Neukunden zu gewinnen und die 
Infrastruktur ihrer Bestandskunden zu modernisieren.

Dein Vorteil mit KOMSA als 
Value-Add Distributor  

Die Ausstattung moderner Arbeitsplätze erfordert 
mehr als nur neue Technologien. Eine klare Strategie 
und starke Partner sind unerlässlich, um komple-
xe Herausforderungen zu meistern. Als Value-Add-
Distributor unterstützt Dich KOMSA dabei, Deinen 
Kunden innovative Lösungen zu bieten.

 
Mobile Working 
ortsunabhängig arbeiten  
ist Standard 
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FRITZ!Box 5690 Pro  
Die volle Power von Wi-Fi 7 für Glasfaser und DSL

Die FRITZ!Box 5690 Pro ist das Premium-Modell für den Breitbandanschluss und bietet volle Anschlussvielfalt: Sie arbei-
tet direkt am Glasfaseranschluss (GPON und AON) sowie an jedem DSL-Anschluss mit bis zu 300 MBit/s. Damit ist die 
FRITZ!Box 5690 Pro die ideale Lösung für Kunden, die heute DSL nutzen und später nahtlos auf Glasfaser umsteigen 
möchten. Über den 2,5-Gigabit-WAN-Port kann die FRITZ!Box auch an einem Glasfasermodem (ONT) betrieben werden.  

Smart-Home-Zentrale mit DECT  
und Zigbee 

Die FRITZ!Box 5690 Pro ist die ideale Zentrale für das intelli-
gentes Zuhause und bietet praktische Automatisierungen 
für Strom, Wärme, Licht und mehr. Die FRITZ!Box unterstützt 
Smart-Home-Produkte über DECT. Zusätzlich integriert sie 
über Zigbee auch Smart-Home-Geräte anderer Hersteller, 
wie zum Beispiel LED-Lampen. 

Komfortable Telefonie und sichere 
Vernetzung 

Die integrierte Telefonanlage unterstützt bis zu sechs 
DECT-Handgeräte sowie ein analoges Telefon. Fünf 
Anrufbeantworter, Voice-to-Mail, Faxfunktion und 
Online-Telefonbuch sorgen für hohen Komfort. Mit si-
cheren VPN-Verbindungen (IPSec, WireGuard), Firewall, 
Kindersicherung und regelmäßigen kostenlosen Updates 
ist die FRITZ!Box 5690 Pro bestens gerüstet für moderne 
Netzwerkanforderungen. 

Medien- und Netzwerkfunktionen  

Über den USB-3.1-Anschluss können Speichermedien oder 
Drucker ins Netzwerk eingebunden werden. Der integrierte 
Mediaserver verteilt Musik, Bilder und Filme im gesamten 
Heimnetz – einfach und zuverlässig. 

Ultra-Highspeed-WLAN  
mit Wi-Fi 7 

Mit Tri-Band-WLAN (2,4 GHz, 5 GHz, 6 GHz) liefert die 
FRITZ!Box 5690 Pro beeindruckende Datenraten von 
bis zu 18,5 GBit/s, kombiniert mit geringer Latenz 
und stabiler Verbindung. Perfekt für anspruchsvolle 
Anwendungen wie Virtual Reality, Cloud Computing, 
Gaming und IPTV. WLAN Mesh sorgt für flächende-
ckende, leistungsstarke Verbindungen: FRITZ!Repeater, 
FRITZ!Powerline oder weitere FRITZ!Box-Modelle 
übernehmen die Einstellungen der FRITZ!Box am 
Internetanschluss und alle Geräte sind stets optimal 
verbunden – vollautomatisch und zuverlässig. 

Jetzt bestellen

karlo.de/Shop/Search/#?searchTerm=40-58-9397 
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Speed Home Wlan 

Noch immer sind viele Endkunden mit veralteter Router-Hardware unterwegs – ein Risiko für Sicherheit, 
Kompatibilität und Zuverlässigkeit. Für EUCH ist das die perfekte Gelegenheit, aktives Bestandskundengeschäft 
zu generieren. 

Warum alte Router ein echtes Problem sind: 

Sicherheit
Viele Altgeräte unterstützen keine ak-
tuellen Verschlüsselungsstandards 
wie WPA3. Fehlende Firmware-
Updates machen Netzwerke anfällig 
für Angriffe und Datenlecks. 

Kompatibilität
Moderne Tarife, Glasfaser-Anschlüsse 
und IoT-Geräte erfordern neue 
Technik. Alte Router bremsen aus – 
viele Features (z. B. Mesh-WLAN, 5 
GHz-Frequenzband, VoIP) sind gar 
nicht nutzbar. 

Zuverlässigkeit
Stabile Verbindung? Fehlanzeige. 
Verbindungsabbrüche, schlech-
te Signalabdeckung und lang-
samer Seitenaufbau führen zu 
Frust beim Kunden – und zu mehr 
Supportaufwand bei EUCH. 

Unsere Empfehlung –  
Hardware, die überzeugt: 

Setzt auf bewährte Routerlösungen wie z. B. die Telekom 
Speedport Modelle, die wir als KOMSA in verschiedenen 
Varianten bereitstellen. 

Gerne unterstützen wir EUCH bei der Auswahl pas-
sender Modelle für Euer Kundensegment – inklusi-
ve Vermarktungsunterstützung, Preisaktionen und 
Schulungen. 

Routertausch jetzt angehen – 
Sicherheit und Performance im Kundennetz sichern 

Eure Chance: 

Telekom

Kundenbindung durch 
proaktive Beratung und 

Sicherheits-Check-Angebote 

Direkter Umsatz durch 
Austauschgeschäft – Hardware

+ Installationsdienstleistung 

Cross-Selling durch 
Ergänzungsprodukte wie WLAN-

Repeater, Firewall-Lösungen oder 
Smart-Home-Zubehör

Aus Alt mach Neu  

Routertausch ist kein technisches Randthema –  
sondern ein strategisches Verkaufsargument. 

Jetzt ist der richtige Zeitpunkt, um Kunden aktiv auf  
veraltete Hardware anzusprechen und Euren Service zu 
positionieren. 

karlo.de/Shop/Search/#?searchTerm=40-61-5131

Jetzt Router tauschen
Zubehörtipp:
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Das Samsung Galaxy Z Fold7 und  
das Galaxy Z Flip7     
Fold-Design trifft auf Flagship-Power, Flex-Design trifft auf Format   
Galaxy-AI-Assistenten 
Wer das Besondere sucht, liegt mit dem Samsung Galaxy Z Fold7 und dem Samsung Galaxy Z Flip7 genau richtig. 
Aufgeklappt oder zugeklappt: Mit beiden Geräten ist smarte Unterstützung im Alltag griffbereit. Das seitlich aufklapp-
bare Samsung Galaxy Z Fold7 ist mit seinem großen Innen-Screen, der hochwertigen Ausstattung und den intelligenten 
Features wie gemacht für den Einsatz im Business-Kontext. Das Galaxy Z Flip7 glänzt mit AI-Power im Taschenformat. 

Das Galaxy Z Fold7  
für Flagship-Feeling   

Das neue Galaxy Z Fold7 vereint faltbares Design 
mit Flagship-Power. Ein High-End-Prozessor, robus-
te Materialien, ein High-End-Kamerasystem und smarte 
Assistenten – keine Frage: Dieses Foldable wurde für pro-
duktives und intelligentes Arbeiten entwickelt. 

Das bisher schlankeste Galaxy Fold überzeugt durch sein 
elegantes Äußeres. Im Vergleich zum Vorgänger, dem 
Galaxy Z Fold6, ist es aufgeklappt 25 Prozent dünner – 
gerade einmal 4,2 Millimeter dünn. Gleichzeitig ist es ro-
bust. Es ist durch einen widerstandsfähigen Rahmen aus 
Advanced Armor Aluminum1 geschützt. 

Das neue Foldable vereint zwei Welten: Zugeklappt ver-
mittelt es das klassische Smartphone-Feeling mit dem 
gewohnten Seitenverhältnis von 21:9. Dafür wurde das 
Display etwas verbreitert, was die Handhabung erleich-
tert. Aufgeklappt verwandelt es sich mit 
dem großen Innendisplay in einen mobilen 
Arbeitsplatz mit AI-Unterstützung2.  

Produktiv auf dem großen 
Innendisplay arbeiten 

Vor allem im geschäftlichen Einsatz ent-
faltet sich das Potenzial des großen 
Innendisplays mit 8 Zoll (20,31 Zentimeter) 
Bildschirmdiagonale. Denn auf ihm blei-
ben mehrere Anwendungen bequem par-
allel sichtbar. Gleichzeitig an einem Online-
Meeting teilnehmen, Notizen aufzeichnen und 
Charts betrachten? Alles ganz leicht möglich 
mit dem Galaxy Z Fold7. Der leistungsstar-
ke Snapdragon-8-Elite-Prozessor sorgt im 
Hintergrund für ein schnelles und flüssiges 
Nutzungserlebnis. 

Die Hauptkamera auf der Rückseite löst mit 200 Megapixeln 
auf und liefert bei Tag und bei Nacht scharfe Aufnahmen. 
Ein vergrößerter Bildsensor3 nimmt mehr Licht auf und 
macht Aufnahmen heller. Neu ist der Makro-Modus, der 
winzige Details groß herausbringt. 

Lange Updates für einen langen 
Lebenszyklus – die Enterprise Edition 

Samsung bietet für die Galaxy Z Fold7-Geräte der 
Enterprise Edition sieben Jahre Software-Update-Support4 
an. Zusätzlich zu diesem langen Update-Zyklus bietet 
Samsung eine dreijährige Herstellergarantie5 an. Knox 
Suite6, eine Lösung für Unternehmen zur Verwaltung und 
Sicherung von mobilen Geräten, ist ebenfalls Teil der 
Enterprise Edition. In Kombination mit diesen Services ist 
das Galaxy Z Fold7 Enterprise Edition sehr gut geeignet für 
den Business-Alltag.
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Das Samsung Galaxy Z Flip7:  
große AI-Power im handlichen Format 

Auch das neue Samsung Galaxy Z Flip7 liegt aufge-
klappt wie ein klassisches Smartphone in der Hand. Es ist 
– wie das Galaxy Z Fold7 – etwas breiter geworden. Das 
21:9-Seitenverhältnis hat den Vorteil, dass das Tippen kom-
fortabler geworden ist. Zugeklappt passt sein kompak-
tes Format gut in die Hosentasche. Aufklappen ist beim 
Samsung Galaxy Z Flip7 gar nicht immer nötig, oft reicht 
schon ein Blick oder Klick auf das schöne Außendisplay. 
Auf dem jetzt fast vollflächigen 4,1 Zoll (10,48 cm) großen 
Infinity-Frontdisplay können eingehende Nachrichten ge-
lesen, Termine im Kalender verwaltet, AI2-Features gesteu-
ert werden und vieles mehr. 

Als bisher schlankstes Galaxy Flip ist das Gehäuse aufge-
klappt nur 6,5 Millimeter, zugeklappt 13,7 Millimeter dünn 
und gleichzeitig robust. Ein Armor-Aluminum-2-Rahmen 
schützt das Gerät. Das Flex-Scharnier aus Advanced Armor 
Aluminum7 wurde für Zusätzlich zu diesem langen Update-
Zyklus bietet Samsung eine dreijährige Herstellergarantie 
an. entwickelt. Das Corning Gorilla Glas Victus 2 auf der 
Vorder- und Rückseite ist ebenfalls ein Statement der 
Stärke. Stark ist auch der 4.300-mAh-Akku8, der dem 
Galaxy Z Flip7 lange Energie liefert. Kurz: Das handlichste 
Galaxy-AI-Smartphone ist trotz seines filigranen Auftritts 
bereit für den (Arbeits-)Alltag. 

Müheloses Multitasking,  
unterstützt durch AI 

Galaxy-AI2-Funktionen verwandeln beide Foldables, das 
Samsung Galaxy Z Fold7 und das Samsung Galaxy Z Flip7, 
in einen persönlichen Assistenten mit vielen praktischen 
Nutzungsmöglichkeiten. Sprechen Mitarbeiter oder Kunden 
beispielsweise verschiedene Sprachen, kann die Funktion 
„Live Übersetzung“ in Echtzeit dolmetschen. Der Chat-
Assistent sorgt mit KI-generierten Vorschlägen dafür, dass 
eine Chat-Antwort oder ein Social-Media-Beitrag den 
richtigen Ton treffen.  

Ein persönlicher Assistent – 
immer griffbereit 

Google Gemini Live9, die Künstliche Intelligenz von Google, 
kann bei beiden Smartphone-Modellen einfach über 
die rechte Funktionstaste aktiviert werden. Der smar-
te Assistent liefert schnell Antworten, kann beim Erstellen 
von Präsentationen helfen, fasst E-Mails zusammen und 
durchsucht Webseiten nach Informationen und ist bei vie-
len Aufgaben ein praktischer Helfer. 

1 Verbesserte Streckgrenze (d.h. Spannung, bis zu der ein Werkstoff verformbar ist, ohne bleibende Verformungen zu erleiden) von 500 auf 550 MPa und Oberflächenhärte 
von 176 auf 195 Hv gegenüber Armor Aluminum 2. Advanced Armor Aluminum wird nur im Rahmen des Gerätes verwendet. Der Rahmen umfasst nicht die Lautstärke- und 
Funktionstasten, das SIM-Fach und das Kameraobjektivgehäuse.  2 Bestimmte AI-Funktionen setzen einen Samsung Account oder Google Konto Login voraus. Galaxy AI ist in 
Deutschland ab 16 Jahren verfügbar. Die Verfügbarkeit der Galaxy-AI-Funktionen kann je nach Region, Land, Betriebssystem-/One-UI-Version, Gerätemodell und Mobilfunk-
anbieter variieren.  3 Der Bildsensor wurde im Vergleich zum Galaxy Z Fold6 um 44 Prozent vergrößert.  4 Ab globaler Markteinführung im Juli 2025.  5 Es gelten die Samsung 
Garantiebedingungen https://www.samsung.com/de/support/warranty  6 Knox Suite ist bei Erwerb von Enterprise-Edition-Modellen im ersten Jahr kostenlos. Danach ist 
eine kostenpflichtige Verlängerung wahlweise um ein, zwei oder drei Jahr(e) möglich. Es findet keine automatische Verlängerung statt.  7 Verbesserte Streckgrenze (d.h. 
Spannung, bis zu der ein Werkstoff verformbar ist, ohne bleibende Verformungen zu erleiden) von 500 auf 550 MPa und Oberflächenhärte von 176 auf 195 Hv gegenüber 
Armor Aluminum 2. Advanced Armor Aluminum wird nur im Rahmen des Gerätes verwendet.  8 Die mAh-Angabe bezieht sich auf den typischen Wert der Akkukapazität, der 
unter Laborbedingungen ermittelt wurde. Die nach der einschlägigen Norm IEC 61960 ermittelte (Mindest-)Kapazität beläuft sich auf einen geringeren Wert. Die tatsächliche 
Akkulaufzeit kann je nach Netzwerkumgebung, Nutzerverhalten und anderen Faktoren variieren.  9 Google Gemini Live erfordert eine Internetverbindung und die Anmeldung 
bei einem Google Konto. Die Verfügbarkeit des Dienstes kann je nach Land, Sprache und Gerätemodell variieren. Die Funktionen können je nach Abonnement und individu-
ellen Einstellungen / installierten Programmen variieren und die Ergebnisse können sich unterscheiden. Kompatibel mit bestimmten Funktionen und Konten. Nur verfügbar 
für Nutzer*innen, die mindestens 18 Jahre alt sind. Keine Gewähr für Genauigkeit, Vollständigkeit oder Zuverlässigkeit der AI-Ergebnisse.

Jetzt bestellen 

https://komsa.link/29
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Die neue Google Pixel 10 Serie ist da  
Neuartiger Prozessor, bahnbrechende KI-Leistung:  
Gewöhne Deine Kunden an das Außergewöhnliche!  

Mit KI-Unterstützung produktiver  
durch den Arbeitsalltag  

Weniger Zeit mit Routineaufgaben verbringen und spie-
lend leicht mehr Wissen erlangen – dank des integrierten 
KI-Assistenten Gemini1 können Deine Kunden mit geringem 
Aufwand viel erledigen, zum Beispiel: 

	� Mit „Deep Research“ automatisch bis zu Hunderte 
Webseiten durchsuchen und eine schnelle 
Zusammenfassung erhalten2.  

	� Mit „Pixel Screenshots“ wichtige Infos abspeichern und 
später leicht wiederfinden. Frag einfach Gemini danach. 

	�  „Gemini Live mit Kamera“ den Kamerafeed oder 
Bildschirm während einer Unterhaltung mit Gemini 
teilen, Antworten auf Fragen erhalten und Ideen teilen3. 

Das nächste Level der 
Pixel-Performance  

Das Herzstück der Google Pixel 10 Modelle ist der Google 
Tensor G5 Chip. Der bisher leistungsstärkste Pixel-Prozessor4 
liefert Spitzenleistung fürs Multitasking und für rechenin-
tensive Aufgaben. Er sorgt dafür, dass die Smartphones der 
Google Pixel 10 Serie noch schneller sind – mit fortschritt-
licher KI, einer erstklassigen Foto- und Videoqualität sowie 
einem Akku, der den ganzen Tag hält.5 

Nahtlose Integration ins 
Google-Ökosystem  

Perfekt für hybride Arbeitsmodelle konzipiert, ermög-
licht Pixel nahtlose Zusammenarbeit in jeder Situation. Die 
Integration mit Google-Diensten sorgt für reibungslose 
Abläufe, einfache Datensynchronisation und ein konsis-
tentes, intuitives Nutzungserlebnis. So wird ortsunabhängi-
ges Arbeiten effizient, sicher und fließend.

Business-geeignete Sicherheit und 
Robustheit

Mit den Smartphones der Google Pixel 10 Serie bleiben 
Unternehmensdaten und persönliche Informationen 
vertraulich und bestens geschützt. Der Google Tensor 
Sicherheitskern arbeitet eng mit dem Sicherheitschip Titan 
M2 zusammen, um die Geräte Deiner Kunden noch bes-
ser vor Angriffen zu schützen6. Zudem sind alle Modelle 
nach IP68 gegen Staub und Wasser geschützt, was ihre 
Robustheit erhöht.

1 Verfügbar auf ausgewählten Geräten sowie in ausgewählten Sprachen und Ländern. Funktioniert mit kompatiblen Konten. Einige Funktionen sind je nach Kontoeinstel-
lungen des Unternehmens möglicherweise nicht verfügbar. Es ist eine Internetverbindung erforderlich. Antworten sollten auf ihre Richtigkeit geprüft werden.  2 Berechtigte 
Google Workspace-Nutzende aus Unternehmen und Bildungseinrichtungen können weiterhin auf Deep Research zugreifen. 3 Die Ergebnisse dienen der Veranschaulichung 
und können variieren. Antworten sollten auf ihre Richtigkeit geprüft werden. Kompatibel mit bestimmten Funktionen und Konten. Es ist eine Internetverbindung erforder-
lich. Nur in ausgewählten Ländern und Sprachen sowie für Nutzer ab 18 Jahren verfügbar.  4 Im Vergleich zum Pixel 9, Pixel 9 Pro und Pixel 9 Pro XL 5 Die Akkulaufzeit ist von 
vielen Faktoren abhängig und wird durch die Nutzung bestimmter Funktionen verringert. Die tatsächliche Akkulaufzeit ist möglicherweise kürzer. Mit der Zeit verwaltet die 
Pixel-Software die Akkuleistung, um die Akkugesundheit mit zunehmendem Alter des Akkus zu erhalten. Weitere Informationen findest du unter g.co/pixel/battery-tests und 
g.co/pixel/batteryhealth. 6 Common-Criteria-Zertifizierung für Hardware- und Kryptografiebibliotheken (CC PP0084 EAL4+, AVA_VAN.5 und ALC_DVS.2). Unter g.co/pixel/
certifications erhalten Sie weitere Informationen.  7 Einige Funktionen erfordern Android Enterprise. 8 Pixel-Updates für 7 Jahre ab der ersten Verfügbarkeit des Geräts im 
Google Store in den USA. Unter g.co/pixel/updates erhalten Sie weitere Informationen.  

Google hat die neue Pixel 10 Serie vorgestellt: 
das Pixel 10, das Pixel 10 Pro und Pixel 10 Pro XL 
sowie das Google Pixel 10 Pro Fold. Die Modelle 
kombinieren Premium-Design und High-End-
Ausstattung mit modernster Technologie für 
Künstliche Intelligenz (KI). Sie sind so innovativ 
wie nie zuvor. 

Jetzt bestellen 

Google

https://komsa.link/28
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Brauchst Du Unterstützung bei Deinem ersten  
novalink-Projekt? 
Du bist ein ITK-/IT-Unternehmen und benötigst Unterstütz-
ung bei der Umsetzung eines Projekts in den Bereichen: 
•  Lichtruf auf Telefonanlagen, DECT-Endgeräte oder 

Smartphones
• Mitarbeiterschutz am Arbeitsplatz 
• Alleinarbeiterschutz mit dem Smartphone 
Dann bist Du bei uns genau richtig!

So funktioniert es: 
1. Nutze den Aktionszeitraum von Juli bis Dez. 2025 
2. Sende das Aktions-PDF an novalink@komsa.de 
3. Wir kontaktieren Dich für die nächsten Schritte

Presales-Beratung: 
Während der Presales-Phase steht Dir das kompetente 
Sales-Team von KOMSA und novalink gerne zur Verfügung.

Aktionsbedingungen: 
* Dienstleistungen, die den Zeitrahmen von 3 Stunden überschreiten, werden nach Aufwand abgerechnet.
** Die Ausführung erfolgt immer in Kombination mit eineam Techniker Ihres Unternehmens.  
Eine Ausführung beim Kunden ohne Partnerbegleitung ist ausgeschlossen.

JETZT STARTEN 
UND KOSTENLOSE  

INSTALLATIONS-
UNTERSTÜTZUNG 

SICHERN!

Healthcare Stiller Alarm Alleinarbeiterschutz

ANBINDUNG 
LICHTRUF / BMA
im Krankenhaus/

novaalert mobileAPP

STILLE 
ALARMIERUNG

Bereiche mit 
novaalert 
desktopCLIENT

ALLEIN-
ARBEITERSCHUTZ
mit der novaalert 
mobileAPP

Die KOMSA AG bietet Dir in Zusammenarbeit mit dem 
KOMSA-Technical Assistance Center (TAC) und der novalink 
GmbH: 
•  3 Stunden kostenlose Unterstützung* bei der Inbetrieb-

nahme Deines ersten, bei der KOMSA AG bestellten,  
novalink-Projekts aus diesen Bereichen

•  Ein Ansprechpartner des TAC unterstützt Dich dabei  
remote** mit Rat und Tat

UNSER ANGEBOT

 

3 h kostenfreifür Ihr novalink-Projekt!

 unserer exklusiven  Try-Buy-Install-Aktion!

Kostenfreie Unterstützung für 
Dein erstes novalink-Projekt!

Anzeige
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

Business-Insights. Ohne Umwege. 
Direkt aufs Smartphone.

So einfach bist Du dabei:
1.	 Messenger-Dienst auswählen
2.	 Start in den Chat schreiben
3.	 In weniger als einer Minute kurz 

Fragen beantworten
4.	 Fertig!

...mit dem KOMSA 
B2B Messenger

Jetzt anmelden

WhatsApp Telegram


