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Durch Dich funkt’s
iIm Business

Starte jetzt mit Netzvermarktung far
Deine Geschdftskunden

B2B neu ged — mit Netzlésungen zum Mehrwert!



Lass es knistern!

Mach mehr aus Deinem Vertrieb — mit smarter Unterstltzung
und mafRgeschneiderten Geschdaftskundenlésungen

In der digitalen Geschdftswelt sind ganzheitliche Kommunikationslésungen gefragt — und Du bist mittendrin! Als
Hardware-Experte kannst Du Deine Kunden zusdtzlich mit passenden Tarifen versorgen — wir unterstitzen Dich dabei.

Als IT- und TK-Partner helfen wir Dir, neue Vermarktungsansdtze zu finden, Zielgruppen zu erschlieRen, Prozesse zu opti-
mieren und Deine Mitarbeiter zu schulen. So behdltst Du das Wesentliche im Blick: den Verkauf.

Integriere die Tarife fiUhrender Netzanbieter in Dein Angebot und biete Komplettldsungen aus einer Hand — mit smarter
Technologie, automatisierter Abwicklung und attraktiven Margen.

Deine Branchenvorteile auf einen Blick:

= Umsatzwachstum mit System: Profitiere von lukra-

= Upgrade zum All-in-one-Anbieter: Mit maRgeschnei-
derten Bundling-Komplettpaketen im Angebot schaffst
Du nicht nur einen Mehrwert fUr Deine Kunden, sondern
positionierst Dich aktiv als umfassender Cross-Selling
Dienstleister & Full-Service-Business Partner in einem
sich wandelnden Marktumfeld.

= Wettbewerbsvorteil durch Serviceerweiterung:
Mit zusdtzlichen Services bietest Du Deinen
Geschdftskunden echten Mehrwert, schaffst neue
Anlasse fur Kundengesprdche, differenzierst Dich nach-
haltig vom Wettbewerb und wirst zum strategischen
Lésungspartner flr Deine Kunden.

Deine starke Basis? — WIR!

tiven Provisionen und Aktivierungs-Boni, die Deine
Vermarktungserfolge direkt belohnen und Deine
Einnahmen planbar gestalten. Indem Du Dein Angebot
Uber mehrere Vertriebslinien hinweg ausbaust,
erschlief3t Du auRerdem neue Kundensegmente und
steigerst nachhaltig Deinen Umsatz.

Neukundengewinnung und
Bestandskundenaktivierung: Mit der Erweiterung Deines
Angebots um Geschdftskundentarife erreichst Du neue
Zielgruppen und stdrkst gleichzeitig die Beziehung zu
bestehenden Kunden - flr nachhaltige Partnerschaften
und mehr Geschdftspotenzial

Mehr als 30 Jahre Erfahrung, 750.000 Netzvertréige pro Jahr, 100 % Support:

Als groRter TK-Distributor in Deutschland sind wir Experte im Bereich Mobilfunk, Festnetz und
Cloud-Telefonie und kombinieren umfangreiche Leistungen mit jeder Menge Marktwissen.
Wir sind Dein spezialisierter Ansprechpartner, wenn es ums Privatkunden-, B2B- oder SoHo-
Geschdft geht. Unsere Carrier-Solution-Teams stehen Dir jederzeit

beratend zur Seite.

Jetzt anmelden

komsa.link/gknetzeb2b



Erfolg ist kein Zufall: So steht

KOMSA fuir Dein Vermarktungsplus

6 gute Grinde flr gezielte Netzvermarktung mit uns:

HE

Business Kompetenz-Center
Hol Dir fachlichen Rat und lass Dich bei uns als
Businessvermarkter autorisieren

Marketing
Egal ob Netzbetreiberaktionen, Marketing-
maRnahmen oder Promotions: Wir haben
das Komplettpaket

= Online Marketing (z.B. Social Media, ShopTV)

= Offline Marketing (z.B. Printmedien, Werbevorlagen,
Shopausstattung, Sportmarketing)

* Incentives & Kompagnen
= Werbemittelpakete

Spezialisierte Handlerhotline fur Mobilfunk und Festnetz
sowie Cloud und SIP Trunk

= Kompetente Beratung und Angebotserstellung (Tarife/
Hardware)

= Schnelle Unterstutzung bei Aktivierung, Auftragseingabe
und Clearing

= Backoffice Abwicklung (Pre-Sale & After-Sale Betreuung)
= Auftragsabwicklung inkl. Endgeréteversand

= SIM-Karten und Hardwareversand innerhalb von 24 h
beim Kunden

Einfache Handhabung von Portierungen

Schulungen

Praxisnahes Know-How: Weil Wissen Gold wert ist

= Tarifschulungen, Produktschulungen, Verkaufstrainings
= Webinare, Prdsenzschulungen, Vor-Ort-Schulungen

Konditionen

Attraktive Rahmenbedingungen zum Durchstarten

= Exklusive Konditionen durch spezielle Rahmenvertrdge
= Gesonderte Aktionsangebote, Push-Aktionen, Boni

= Carrier- & Hardware-Aktionen

= Projektgelder/Projektunterstitzung

= Moglichkeit von individuellen On-Top-Zielvereinbarungen
fur Deine Netzvermarktung

Portfolio
loT-Lésungen, Business Connectivity & Control -
aus einer Hand

= |oT Partner

Mobilfunk, Festnetz & Cloud

= Security

= Software as a Service (Saas)

= Device as a Service (Daas)

= |P-und Breitbandanschltsse

= Standleitungen

= Datenlésungen

= M2M
IMEI-on-Demand
Cloud-Produkte
= Virtuelle TK-Anlagen

= SIM Management Portal

= Mobile Device Management

Abrechnung

Transparent, planbar, flexibel — volle Kontrolle
far Dich

* Quartals- und Jahresvereinbarungen
» Individuelle Zahlungsziele im Projekt moéglich
= PUnktliche und korrekte Provisionsabrechnung

» Einfach und ubersichtlich im Excelformat per Download
im KARLO

= Flexible Finanzierungskonzepte: z.B. Vorabzahlung,
Abschlagszahlung, Sofortprovision




Vertriebs-Boost inklusive? Klar!

Fur B2B-Kommunikation auf einem neuen Level — unsere
Marketingpakete fr Deine Geschéftskundenansprache

o vodafone
business Do bees

Partner

fr Ihr
Business

Wir verbinden
Unternehmen

mit der Zukunft der Telekommunikation.

Mit uns fiir erstklossige Lsungen!

business A
Partner
farihe

Business

Smarte

Kommunikation
schaftlichen Ve

Marketingleistungen sind der SchlUssel fur mehr Sichtbarkeit, Kundenfrequenz und Prdsenz
far Deinen Point of Sale. Egal ob Newsletter- oder Social Media Vorlagen, Grafiken, Anzeigen,
Image-Videos oder Gesprdchsleitfden: Wir optimieren Deinen Auftritt nach Deinen Wiinschen.
Das Beste daran? Das gesamte Werbemittel-Paket ist flir Dich kostenlos — mit freundlicher
Unterstltzung Deiner Netzbetreiber.

Jetzt kostenloses Marketingpaket bestellen

aetka.de/marketingpakete-netzbetreiber-buchen

Du wiinschst Dir noch mehr Support?
Wir haben auch
= Netzbetreiber-Themenpakete zum Glasfaserausbau fur Deinen PoS

= Vorlagen fur B2B-Mailings inkl. Handling von Druck, Konfektion und Versand
* in Planung: Wir fuhren in Deinem Name Call-Out Aktionen durch und unterstitzen bei der Leadgenerierung
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Deine Onboarding-Roadmap

KOMSA und Netzbetreiber: Deine Partner flir den gesamten

Verkaufsprozess
4 N N N
Unterstitzung bei der Unterstitzung bei der Unterstitzung der
Bedarfsanalyse: Angebotserstellung: Beauftragung:
= Bestandsprodukte, Hardware/ = Professionelles Angebot = Auftrags- und
SIM only zur Présentation bei Deinem Portierungsdokumente
= Beurteilung von Telefonie- Kunden erstellen
verhalten = enthdlt Soll-/Ist-Vergleich = Vollstéindigkeit/Unterschriften/
= Portierungen & Laufzeit = individuelle Margen-/ Legitimationen kidren
von Vertrdgen Provisionsberechnung = Aktivierung, inkl.
= Ziele Deines Kunden = Testkarten & Teststellung Statusbenachrichtigungen
(z.B. mehr Leistung, an partner
Kosteneinsparung) _ Y, = Unterstatzung fur Partner
= Vergleich vorliegender bei der Beantwortung von
Angebote Ruckfragen
- / . /

¢

Abstimmung

Abstimmung
Bedarfsanalyse AIM ARGEROE  Angebotsphase zum Aktivierung Inlife-Betrieb

Vertriebsmodell Auftrag

O, Business Unterstiitzung im gesamten Verkaufsprozess :”fpmt &
. etreuun .
can do durch Netzbetreiber: durch g Du bist
T = Partner Account Manager zusammen mit Partner persénlichen \Sl\thlrlzqur -
1" = Mehrwerte durch Kooperationsmodell nutzen Kundenservice L Vortnmgln
I‘;g;‘ae:f;“:;e = Festnetz-Spezialisten der Im Vertrieb:
O business = Technisches Consulting Netzbetreiber

youtu.be/_zK30rnoYSE




Wir haben Dein Interesse geweckt? Dann melde Dich jetzt far
einen persénlichen Beratungstermin an und erfahre alles, was
Du benétigst, um in der B2B-Netzvermarktung durchzustarten.
Unser Business Support Team meldet sich schnellstméglich bei
Dir zurick!

Jetzt anmelden

https://komsa.link/gknetzeb2b

Wir wissen, dass Zeit kostbar ist und moéchten daher sicherstellen, dass Du Deine
Vermarktung so schnell wie méglich mit uns starten kannst. Unser engagiertes Team
steht bereit, um alle Fragen und Anliegen zeitnah zu bearbeiten.

Manja Bérner Daniela Eulitz A YT
Produkt Spezialist Produkt Spezialist Michél Winkler
X > Produkt Spezialist

0, Business/ 0, Business/
Vodafone Business » Vodafone Business Telekom GK & PAM

Dirk Anacker J Ingo Holzel Holger Engemann

Area Sales Manager : Area Sales Manager ' Key Account Manager
NORD \ sUD Network Operator

— Telekom B2B

Team Business Support B2B

Team Mobilfunk Team Festnetz
R +49 3722713 526 e +49 3722 713 519
@ netze-business@komsa.com @ netze-freischaltung@komsa.com
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